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ABSTRAK

PT. Tera Data Indonusa merupakan perusahaan swasta yang bergerak di

bidang distribusi laptop merk AXIOO. Manajer dituntut harus mampu

menganalisa lingkungan yang terus berubah-ubah dan memprediksi berbagai

kemungkinan yang akan terjadi di masa depan. Pesatnya perkembangan

distributor laptop saat ini menimbulkan persaingan antar distributor, sehingga

distributor berusaha untuk menarik sebanyak-banyaknya pelanggan, dengan cara

memberikan pelayanan terbaik seperti tersedianya persediaan yang cukup dalam

setiap bulannya. Salah satu yang bisa dilakukan adalah dengan mempelajari nilai

penjualan yang ada pada masa lalu untuk meramalkan penjualan di masa yang

akan datang, sehingga dapat diketahui jumlah barang yang harus disediakan.

Untuk membantu manajemen perusahaan, diperlukan suatu sistem

terkomputerisasi dalam melakukan peramalan nilai penjualan untuk mengelola

jumlah persediaan yang harus ada dengan lebih cepat dan tepat. Data yang

digunakan untuk peramalan adalah nilai penjualan dari produk terseleksi. Proses

peramalan menggunakan metode ARIMA Box-Jenkins. Setelah hasil peramalan

tersebut diketahui maka dapat ditentukan jumlah produk yang harus disediakan

dengan menggunakan teknik Periodic Review System.
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