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ABSTRAK 

 

 Sistem penjualan merupakan bagian yang terpenting dalam pengoperasian 

suatu perusahaan. Penjualan kredit yang tidak dikendalikan dapat merugikan 

perusahaan karena perputaran piutang menjadi tidak stabil. Hal ini disebabkan 

tidak adanya batas kredit pelanggan. Dana yang diinvestasikan dalam piutang 

diharapkan akan kembali dalam waktu yang cepat sehingga dapat dijadikan 

sebagai salah satu sumber pendapatan bagi perusahaan untuk memenuhi 

kewajiban finansialnya dalam jangka pendek. Selama ini penyimpanan transaksi 

penjualan pada CV. Tri Tunggal Abadi dilakukan di Excel yang hanya dapat 

menghasilkan laporan - laporan penjualan yang masih dalam bentuk rekap 

penjualan tanpa adanya laporan yang dapat dianalisis oleh manajer untuk 

dijadikan dasar dalam pengambilan keputusan. Laporan - laporan yang diperlukan 

diantaranya adalah laporan penjualan, laporan piutang dagang, laporan stok 

barang, laporan persentase penjualan barang yang laku. 

 Dengan adanya sistem informasi penjualan yang dapat menetapkan batas 

maksimal kredit dan memberikan warning, pelanggan yang sudah memiliki batas 

maksimal kredit tidak akan bisa melakukan pembelian secara kredit sehingga 

perputaran piutang menjadi lebih stabil. Metode yang digunakan untuk 

pengembangan sistem tersebut adalah siklus hidup pengembangan sistem. Siklus 

hidup pengembangan sistem adalah kerangka kerja yang terstruktur yang berisi 

proses-proses sekuensial di mana sistem informasi dikembangkan. 

 Dari hasil perancangan dan implementasi terhadap sistem informasi 

penjualan pada CV. Tri Tunggal Abadi, sistem informasi yang dihasilkan mampu 

membuat perputaran piutang menjadi lebih stabil, perusahaan bisa memenuhi 

kewajiban finansialnya dalam jangka pendek dan menghasilkan laporan yang 

sesuai dengan kebutuhan manajer. 
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